
　

　

　初期の頃のオーダーは、既製服でサイズが合わな

い（いわゆる大きい、小さい）お客のために取り組ん

でいた。10年ほど前から、オーダーの魅力、奥の深

さに魅せられ、縫製工場の協力を得て、スタイル、デ

ザインを提案する企画商品を開発。

　「オーダーの販売会を始めた頃は、提案力が弱かっ

た。地元で、低価格帯で展開する専門店があり、バッ

ティングしていたので、スタイリング提案力を強化

して、もう一段、上のクラスをターゲットにした。今

は、いい結果につながっている」と飯野店長。

　店内に約 16 坪のスペースにオーダーコーナーを

設けている。100％国内生産（縫製）にこだわり、２

着セール 47,800 円から用意。生地はインポートも

のも充実し、１店舗に常時500着くらい、3店舗で

1200着あまりの原反を揃えているという。

　「体型補正を勉強し、採寸技術の向上を図ってい

　大正3年創業、今年109周年を迎える（株）満足屋（山梨県甲府市、飯野和人社長）。地元に密着した、既製服

専門店として3店舗を展開するが、15年ほど前から工場縫製によるオーダースーツの販売に取り組み、ビジ

ネスに新たな挑戦、拡大を実現している。コロナ禍にあって、ズームを使ったオンラインで、将来、5代目を継

承する予定の飯野公介満足屋竜王総本店店長（36）に取材した。３店舗で販売担当が各店４人平均、パート（直

し職人）含め15人体制。満足屋竜王総本店は約160坪、既製服だけで1000着以上展示している。

トピックス　満足屋（山梨）

る。若い人は展示の出来上がりを見て、購入につなが

っている。おかげで、20～30 代のビジネスマンが

増えている。既製服とは別に、オーダーのリピート率

は高く、着実に認知されている」（飯野店長）。

　輸入服地では、ヴィターレ・バルベリス・カノニコ、

E.ゼニア、英国のハリソンズ、スミス・ウールンなど、

バンチブック展開をしている。英国調で 6～7 万円、

少し上の上質生地使用は、仕立て上がりで 10 万円
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